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Ihre Aufgaben
//  Beratung und Verkauf von Verpackungslösungen für Lebens- 
	 mittel-, Industrie- und Produktionsbetriebe
//  Analyse von Kundenanforderungen und Entwicklung praxisnaher 
	 Verpackungskonzepte
//  Präsentation neuer Produkte und innovativer Lösungen beim
	 Kunden vor Ort
//  Betreuung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen
//  Aktive Neukundenakquisition im Verkaufsgebiet
//  Marktbeobachtung und systematische Entwicklung von
	 Potenzialen
//  Mitarbeit bei der Weiterentwicklung unseres Produktportfolios
//  Enge Zusammenarbeit mit Innendienst, Einkauf und Lieferanten

Ihr Profil
//  Technisches Verständnis bzw. Affinität zu Produktionsprozessen,
	 Materialien oder Verpackungstechnik
//  Idealerweise Erfahrung im Lebensmittel-, Verpackungs- oder
	 Produktionsumfeld
//  Vertriebserfahrung im B2B-Bereich von Vorteil (Lösungsverkauf)
//  Kaufmännisches Grundverständnis und sicherer Umgang mit 
	 Kennzahlen
//  Strukturierte, eigenverantwortliche und kundenorientierte
	 Arbeitsweise
//  Sicherer Umgang mit MS-Office
//  Führerschein B

Technisches Verständnis trifft Vertrieb – gestalten Sie Verpackungslösungen mit uns
Wir sind Spezialist für innovative und nachhaltige Verpackungslösungen für Lebensmittel, Industriebetriebe und Produktionsunterneh-
men. Unsere Stärke liegt darin, Kunden nicht nur Produkte zu liefern, sondern durchdachte Verpackungs- und Prozesslösungen, die Effi-
zienz, Nachhaltigkeit und Wirtschaftlichkeit verbinden. 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir eine Persönlichkeit, die Vertrieb mit technischem Verständnis kombiniert und Freude daran 
hat, gemeinsam mit Kunden optimale Lösungen zu entwickeln.

MITARBEITER IM AUSSENDIENST FÜR 
VERPACKUNGSLÖSUNGEN (M/W/D) 
Verkaufsgebiet: Vorarlberg, Tirol, Salzburg 
Wohnort: im Verkaufsgebiet

Wir bieten eine vielseitige, langfristige und erfolgreiche Karriere in einem topmotivierten Team, einen Firmen-PKW, eine sehr gute Infra-
struktur sowie attraktive Weiterbildungsmöglichkeiten. Die Vorteile eines regionalen Unternehmens, gepaart mit der Stärke eines internati-
onalen Konzerns ist das ideale Umfeld für eine nachhaltige Karriereplanung.

Die Entlohnung richtet sich nach dem KV für Handel. Nachdem sowohl Sie als auch wir uns nicht mit dem Mindestmaß zufriedengeben, liegt 
das tatsächliche Gehalt höher und orientiert sich an Ihrer Qualifikation und Berufserfahrung.

Flexibilität durch
Gleitzeit

Flexibilität durch
Homeoffice

Flexibilität durch
moderne Hardware

Flexibilität durch
Mittagessen vor Ort

Regional verankert
Global vernetzt Member of the

Bunzl group


