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Seit über 40 Jahren steht Meier Verpackungen für Qualität, Verlässlichkeit und partnerschaftliche Zusam-
menarbeit. Als Teil der internationalen Bunzl-Gruppe verbinden wir die Agilität eines mittelständischen Un-
ternehmens mit der Stabilität eines weltweit erfolgreichen Konzerns – und schaffen so langfristige Perspek-
tiven für unsere Mitarbeitenden.

Du liebst den Vertrieb, den direkten Kundenkontakt und den Verkaufsabschluss – möchtest aber nicht
ständig unterwegs sein? Dann bring deine Außendienst-Mentalität in unseren Vertriebsinnendienst ein.
Zur Verstärkung unseres Teams in Hohenems, Vorarlberg, suchen wir einen

Deine Aufgaben
//  Aktiver Vertrieb unserer Verpackungslösungen an
	 Bestands- und Neukunden 
//  Eigenständige Beratung unserer Kunden per
	 Telefon, E-Mail und digitalen Kanälen 
//  Erstellung, Kalkulation und Nachverfolgung von 
	 Angeboten
//  Ausbau bestehender Kundenbeziehungen durch 
	 Cross- und Upselling
//  Analyse von Kundenpotenzialen und Umsatz-
	 entwicklungen
//  Verantwortung für die komplette Auftrags- 
	 abwicklung vom Angebot bis zur Auslieferung
//  Mitwirkung bei der Weiterentwicklung unseres 
	 Webshops und digitaler Verkaufsprozesse

Das bringst du mit
//  Kaufmännische Ausbildung (HAK, HLW, Lehre, 
	 Studium o.Ä.)
//  Erfahrung im B2B-Vertrieb oder Vertriebs- 
	 innendienst
//  Freude am aktiven Verkaufen

//  betriebswirtschaftliches Verständnis
//  Erfahrung mit Angebotskalkulationen und
	 Kundenbetreuung
//  Digitale Affinität und sicherer Umgang mit ERP-/
	 CRM-Systemen
//  Eigeninitiative, Abschlussstärke und unternehmeri-
	 sches Denken

Das erwartet dich
//  Ein sicherer Arbeitsplatz in einem erfolgreichen 
	 Unternehmen
//  Moderne Vertriebsprozesse und digitale
	 Arbeitsmittel 
//  Strukturierte Einschulung 
//  Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungs-
	 möglichkeiten
//  Ein motiviertes Vertriebsteam mit kurzen
	 Entscheidungswegen
//  Attraktive leistungsorientierte Entlohnung

SALES CONSULTANT
(M/W/D, VOLLZEIT ODER TEILZEIT)

VERPACKUNGEN SIND 
UNSERE LEIDENSCHAFT.

Das kollektivvertragliche Mindestgehalt stellt die gesetzliche Basis dar. Eine marktkonforme und deutliche Über-
zahlung ist – abhängig von Qualifikation und Berufserfahrung – für uns selbstverständlich. Zusätzlich honorieren 
wir Vertriebserfolg mit einer attraktiven leistungsorientierten Vergütung.

Flexibilität durch 
Gleitzeit

Flexibilität durch 
Homeoffice

Flexibilität durch
moderne Hardware

Flexibilität durch 
Mittagessen vor Ort


